職務経歴書

2019年1月6日現在

氏名：大石淳貴
■経歴要約
大学卒業後、株式会社フジ・コーポレーションに入社し、新人研修を経て、管理部、営業購買課へ配属になりました。主な業務として、バイク用部品、マリン製品用部品等、お客様へ営業活動をしています。上司に同行しながら、営業サポートとして費用計算や納期確認、見積書作成などを担当しています。また、貿易事務として英語での書類作成、納期確認など、海外のお客様とメールなどでやり取りをしています。社内コミュニケーションも大事にしており、スピード感あふれる職場で社員も多く、「失敗しても良いからチャレンジをする」をモットーに日々業務をしています。
■職務経歴

2016年4月～現在　株式会社フジ・コーポレーション
[事業内容]二輪車用ブレーキシステム、金属製品の開発・設計・製造（プレス、加工、塗装、組み立て）
輸送機器業
[資本金] 9000万円　[売上高] 6300百万円（2017年）[従業員数] 230名
＜職務内容＞
・営業購買職
[取引商品] 二輪車用ブレーキシステム、金属製品
[担当業界] 二輪車用、マリン業界
[担当顧客] 二輪車向け完成品メーカー、原材料扱い商社など
[営業手法] 既存顧客への定期的な営業
＜実績＞

2017年度：年間売り上げ　5800万円 
　　　　　　 ※2017年社長賞入賞
2018年度：年間売り上げ　7200万円
　　　　　　 ※2018年社長賞優秀賞
＜工夫している点＞

　･先輩社員への営業同行を積極的にお願いし、顧客との関係構築スキルを常に学ぶことを心がけています。
･お客様との定例会や商談の回数を増やし、当社が金属加工が得意であることを分かって頂けるよう、より良いコミュニケーションに努めています。また、日々の仕事をやっていく中で、自社製品、特徴を勉強し、商談中、少しでも発言することを心がけながら営業活動をしています。
■保有資格
TOEIC　720点（2016年3月取得）、普通自動車第一種免許（2011年2月取得）
■PCスキル

Word、Excel、PowerPoint
■自己PR
やり抜く行動力
現職では現在まで様々な職場、仕事を経験している中、自発的に動き、常に自ら課題を見つけ、考え、わからないことがあれば社内だけでなく、お客様のところまで足を運び解決していくという方法で仕事をしてきました。また、「やり切りじまい」をモットーに1週間、1日にやる業務内容をイメージし、翌日まで繰り越さない仕事のやり方で日々業務をしています。
営業経験は2年弱と浅いですが、お客様のことを理解しようとする姿勢、熱い気持ち、厳しい環境の中でのチャレンジ精神には自信があります。今後も自分の強みを活かしながら、経験を伝え、１人でも多くの方に留学経験をして頂き、自己、留学生、そして貴社を成長させていきたいと思っております。宜しくお願い致します。
以上

